L’activité professionnelle

Le titulaire du Baccalauréat professionnel
Métiers du Commerce et de la vente option A
(Animation et gestion de I'espace commercial)
est un employé commercial qui exerce son
activité dans un cadre omnicanal au sein d’'une
unité commerciale.

Quels emplois aprés le Bac Pro MCV ?

Le titulaire du Bac pro MCV peut devenir :

Vendeur conseiller

Conseiller de vente

Conseiller commercial

Assistant commercial, télé conseiller
Chargé de clientéle...

S SN

Programme enseigné :

Enseignement général :
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Francais

Histoire-géographie-EMC

Langues vivantes 1 et 2
Mathématiques-sciences
Prévention-sécurité-environnement
Education physique et sportive
Arts appliqués-culture artistique

Enseignement professionnel :
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Gestion commerciale

Conseil et vente

Fidélisation et gestion de la relation
client

Communication, digitalisation et
suivi de la relation client

Animation et gestion de I'espace
commercial

Economie et droit

Période de Formation en
Milieu Professionnel
(PFMP) :

- 20 semaines
- 35h par semaine

Lieux possibles :
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Petites, moyennes et grandes
surfaces non alimentaire

Grandes surfaces spécialisées
(bricolage, meuble, jouets...)
Boutiques non alimentaire (librairies,
papeteries,boutiques de vétements pour
enfants, de prét-a-porter de marque, de
cosmeétiques, bijouteries)

Il faut que ce lieu fasse de la vente de produits
et permette |'utilisation d'outils digitaux

uniquement en 2nde : Postes de
commerciaux itinérants (démarchage...)
ou de négociation commerciale,
Négociation-vente de biens tres onéreux
ou de produits financiers : Agence
immobiliere, concession automobile,
banques, sociétés d’assurances (postes
de conseiller clientéle). Démarcheur-
prospecteur : dans le cadre de la vente a
domicile ; Commerciaux itinérants auprés
d’autres entreprises,




Poursuites d'études

Le BAC PRO MCV débouche sur la vie active
mais il est possible, sous certaines conditions,
de poursuivre des études en 1 an en certificat
de spécialisation (CS), en 2 ans un bac
professionnel, ou d'intégrer des BTS :

v Un autre BAC PRO

v MC (futur CS) vendeur conseil en
alimentation

v MC (futur CS) assistance, conseil, vente
a distance

v MC (futur CS) management commercial
opérationnel

v BTS négociation et digitalisation de la
relation client

v BTS Management Commercial
Opérationnel

v BTSA technico-commercial option
alimentation et boissons

v BTSA technico-commercial option biens
et services pour I'agriculture

v BTSA technico-commercial option
produits de la filiere foret bois

v BTSA technico-commercial option
univers jardins et animaux de compagnie

v BTSA technico-commercial option bieres
et spiritueux
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Lycée professionnel
Joseph et Etienne De Montgolfier

17 rue Capitaine Canson

07100 Annonay

Tel : 04.75.32.41.50

Courriel : ce.0070002p@ac-grenoble.fr
Site :
https://montgolfier.ent.auvergnerhonealpes.fr/

BAC PRO
Métiers du Commerce
et de la vente option A

(Animation et gestion de I'espace
commercial)

Durée :

- 3 ans apres la 3°
- 2 ans apres un CAP ou un autre BAC
PRO

Période de Formation en Milieux
Professionnels (PFMP) : 20 semaines

Origines de recrutement :
3° générale, Ulis ou Segpa

Options : UF2S : unité facultative
secteur sportif, ERASMUS + (premiére et
terminale)

lycee professionnel
Joseph ef Efienne
de Montoolfier

académie
Grenoble
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